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Un conjunto de clientes actuales, antiguos y
potenciales asignados a un determinado vendedor,
delegacidn, distribuidor... La zona de ventas tiene
que estar localizada en un area que facilite su

adecuada y rentable cobertura, quedando bien
definidos sus limites geograficos para facilitar la
tarea de revision y controll.

Zona de venta y la distribucién

Area geografica que contiene cuentas de

. : Fuerzas de venta mas eficientes
clientes que son asignadas a cada vendedor.

Mejor evaluacion de la FV
Cobertura de mercado

" Coordinacion de las ventas con otras
Mantener costos minimos de venta
Reforzar relaciones con el cliente




