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QUE ES LA 

NEGOCIACIÓN 

Cuáles son 

las partes 

que 

intervienen 

Los márgenes 

de 

negociación. 

Los lugares 

de 

negociación 

Pues, imprescindible 

ser conscientes de 

cuáles son estos 

agentes y de cómo 

pueden influir en estos 

procesos. Las 

negociaciones, según 

estas variables, 

pueden ser muy 

diferentes: 

Esto se llama margen de 

negociación. Es decir, 

el margen se refiere al monto 

prometido que el bróker ahorra 

del monto del depósito del 

cliente para la introducción de 

puntos de ciertos volúmenes. 

Cada margen de 

negociación se lleva a cabo en 

dos etapas: abrir una posición y 

cerrarla. 

En relación con el lugar donde 

tendrán lugar las 

negociaciones caben tres 

posibilidades. 

 Personas involucradas 

 Participación de los actores 

 Clima humano 

 Canal de comunicación 

 Asunto de la negociación 

 Estatus de los negociadores 

 Desencadenantes 

 Modo de negociación 

 El margen de maniobra. Es la distancia entre la 

propuesta inicial y el límite mínimo que estamos 

dispuestos a aceptar para llegar a un acuerdo. 

 El margen de negociación. Es la distancia que hay 

entre la demanda de una de las partes y la oferta de 

la otra. 

 

 Negociar en nuestras oficinas 

 Negociar en sus oficinas 

 Negociar en terreno neutral 

 


