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— ¢+ Alver

e Al oir
— . e Al tocar
—
Se percibe . Al gustar
e Aloler

~ ¢ Alsentir

* La exposicion a la informacion
* La atencidn prestada

Etapas . , :
* La comprension o interpretacion del mensaje
* Laretencion de la informacion en la memoria
PercePCIon — Sostiene que es preciso un determinado nivel de variacion en el
estimulo
Weber para ser percibido y que esta variacidn es proporcional a la

cantidad inicial del estimulo.
Gestalt { El todo es mas que la suma de las partes

son «predisposiciones aprendidas para responder
J— A||port { consistentemente de modo favorable o desfavorable a un

objeto o clases de objetos».

* Las creencias
 Actitud —= Componentes e Lavaloracién
e Latendencia actuar

pu—

e Utilitarias guian a los consumidores

*  Expresién de valor auto concepto y sistema de
valores

*  Egodefensiva protegen al ego de ansiedadesy
amenazas

- * De organizacion del conocimiento

—— .
Funciones —




