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Presentacién
del modelo
de negocio

( Qué queremos, qué tenemos y como
vamos a conseguirlo. Son la esencia de L L,
. L, Misién y vision de la
esta herramienta de planificaciény . o,
Plan de L . Objetivo < compafiia y las metas
; Concepto { gestidon empresarial en la que se recogen .
trabajo . ) tanto a nivel externo
las directrices para llevar a cabo un
proyecto a partir de la conexion entre
\_recursos y tiempo de la organizacién.
( . .
Es la ciencia y el arte de explorar, crear y entregar valor para
satisfacer necesidades de un mercado objetivo con lucro. El
Marketing Que es< Marketing identifica necesidades y deseos no realizados.
Define, mide y cuantifica el tamafio del mercado identificado y
el lucro potencial.
k f . ~ . e
-Disenar el producto o servicio.
. , -Definir el proceso de produccién.
De la misma manera, el drea de . L
., - . -Determinar la ubicacién de las
Produccién produccién abarca una serie de <Como < . ) e,
. ) instalaciones y su distribucion. -
actividades a realizar. . .
Especificar los requerimientos de
(_ Mano de obra.

d

| drea de organizacién abarca

actividades a realizar:

Organizacion <

Aspectos legales de

implantacion y operacion
\Jimp y op {Como <

El costo es uno de los elementos
mas importantes para realizar las
proyecciones o planeaciones de
un negocio

Costos y gastos

también una serie de JLComo <

<

[—Definir las funciones de la
empresa y el personal que las
llevard a cabo.

-Disefiar la estructura
organizacional de la empresa.
-Establecer los perfiles de cada
puesto.

-Elaborar los manuales operativos
\_de cada area funcional.

(-Definicién del régimen de

constitucién de la empresa.
-Tradmites de implantacion.

-Tramites fiscales.

\—Trémites laborales.

ﬂCostos variables: Cambian en relacién

directa con determinada actividad o
volumen. -
Costos fijo: Son aquellos que permanecen
constantes en un periodo determinado, sin
importar si cambia el volumen de ventas.
-Capital social: El capital social es la cantidad
total de dinero que invierten los duefios de
la empresa (socios) para conformar la misma
y sirve como base para el inicio de sus
operaciones.



