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Presentacion del modelo de negocio

Un modelo de negocios es un plan de rentabilidad, cada negocio, empresa u
organizacion sin importar su tamafio necesita al menos un modelo de negocios que
le asegure su sostenibilidad y rentabilidad en el mercado, con el fin de generar la
cantidad de beneficios esperados y que puedan asegurar que la empresa se
mantenga en ese balance necesario para mantener el auge y competitividad que se

necesita.

El plan de trabajo es una actividad en el cual se asigna tareas en la empresa, con
la cual lograremos que la empresa cumpla su objetivo, un plan de trabajo es la fase

donde se prepara todo para dar inicio al proyecto.

Marketing se refiere al mercado si hablamos de marketing podemos encontrar que
hay muchas cosas a tomar en cuenta cuando nosotros queremos competir dentro
de ella, la investigacion es una parte fundamental en ella nosotros conocemos como
funciona el mercado, conocemos clientes como se trabaja y esto nos da una idea
para poder elaborar nuestro plan, analizar y llevar acabo el estudio de mercado para
luego empezar con la elaboracién del producto, y posteriormente introducirlo.

Produccion el area de produccion abarca parte de las actividades que se realizan
en el marketing, la produccion disefia el producto, como se va elaborar el producto
donde se ubicaran las areas las instalaciones y como se va distribuir, la mano de
obra adquirir los equipos necesarios herramientas necesarias para llevar acabo la
produccion, también abarca lo que es como se va realizar el proceso de compra y
como vamos a controlar nuestro producto la materia que vamos a utilizar para
producir, también se adquirird mas instalaciones si es necesario acondicionar todo
nuestro equipo y otro punto importante es que el personal que se va contratar para
elaborar nuestro producto es capacitar a nuestro equipo para lograr la calidad en

nuestra empresa.

Organizacion también es un proceso en el cual los empleados son encargadas de

definir funciones y quienes lo llevaran a cabo disefiar la estructura de la empresa en



la organizacion se lleva a cabo un sistema disefiado para alcanzar ciertas metas y
objetivos. En otras palabras, una organizacion es un grupo social formado por
personas, tareas y administracion, que interactian en el marco de una estructura

sistematica para cumplir con sus objetivos.

Costos y gastos el costo de produccién o costo de operacion es el gasto necesario para

fabricar un bien o para generar un servicio.

De esta forma, el costo de produccidon esta relacionado con aquellos gastos
necesarios, quedando fuera otros como los financieros. Suele incluir la materia
prima y aprovisionamientos, la mano de obra directa e indirecta y otros costes de
gestion como amortizaciones, alquileres o gastos de asesoramiento. El costo es uno
de los elementos mas importantes para realizar las proyecciones o planeaciones de
un negocio. El costo es cualquier cantidad de dinero que se debe erogar para pagar
lo que se requiere en la operacion de la empresa, no tiene como fin la ganancia, en
tanto que el gasto si se desembolsa con el objetivo de obtener utilidades, En esta
seccién del plan de negocios se deben establecer claramente todos los supuestos
que fueron tomados en cuenta para elaborar los estados financieros y determinar la
cantidad de dinero que se utilizara en inversiones, pagos de adeudos y cualquier
otro requerimiento de capital, asi como para calcular el nivel de ventas que se

piensa alcanzar en la empresa.

El resumen ejecutivo es el concentrado de la informacion sobresaliente de cada una
de las areas del plan de negocios. Un buen resumen ejecutivo debe ser claro,
conciso y explicativo, no exceder de cinco paginas a doble espacio el éptimo son
tres, y contener los siguientes aspectos El resumen ejecutivo debe elaborarse con
una estructura facil de entender, seleccionando palabras clave y los elementos
sobresalientes que lleven al inversionista potencial a interesarse cada vez mas en
el proyecto; se ubica al principio del plan de negocios, a manera de presentacion
del documento completo. Como ya se indic0Q, el resumen ejecutivo contiene los
elementos principales mas importantes del plan de negocios, por lo que su
contenido se fundamenta precisamente en las secciones que ya fueron sefaladas

a lo largo de este libro, pero sin hacer las divisiones correspondientes; esto es,



presentando la informacion en forma continua y sin secciones. un modelo de
negocios consta de cuatro elementos interrelacionados entre si, que si estan juntos
pueden crear o generar ese valor agregado y son la propuesta de valor para el
cliente aqui se hace una alteracion en un modelo de negocios que ya existia y
seguramente conllevo a reducir costos y a aumentar sus érdenes y comisiones por
implementar dichos servicios, la segunda es la féormula de utilidades una gran
cantidad de empresas cada afio cierran sus puertas debido a la mala organizacion
financiera, para estos casos la implementacion de un modelo de negocios es clave
gue nos obliga a mantener al dia de todas las utilidades obtenidas en cada mes, el
manejo de recursos clave y el manejo de los procesos claves estos vienen siendo
los cimientos de cualquier empresa, la propuesta de valor para el cliente y la formula
de utilidades definen el valor para el cliente y la empresa, los recursos y procesos

claves definen como sera ese valor entregado hacia los clientes y la empresa.



