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Acción 

promocional 

Promoción 

de ventas 

Es una variable de comunicación 
comercia. consiste en incentivos 
de corto plazo, a los 
consumidores, a los miembros del 
canal de distribución o a los 
equipos de ventas, que buscan 
incrementar la compra o la venta 
de un producto o servicio. 

 Si compras un 

medicamento 

el segundo es 

gratis. 

 La consulta es 

gratis en la 

compra del 

medicamento. 

Objetivo de 

la promoción 

de ventas 

Es ofrecer al consumidor 

un incentivo para la 

compra o adquisición de 

un producto o servicio a 

corto plazo, lo que se 

traduce en un incremento 

puntual de las ventas. 

 Ganancias 

 Ventas 

 Medicamen

to 

 Consultas 

  Venta de 

pascotas 

 Alimento. 


