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I PASION POR EDUCAR

Nombre de alumno: Fernando Gpe. Rojas
Ortiz. Samantha Guillen Polents. Oscar
Enedilson. Jorge Humberto.

Nombre del profesor: Mvz. Sarain Gumeta
Moreno.

Nombre del trabajo: Super nota

Materia: Accion Promocional
Grado: é6to Cuatrimestre

Grupo: B

Comitdn de Dominguez Chiapas a 16 de mayo de 2020.



EVITAR FLUCTUACIONES
EN LAS VENTAS.

SITUACIONES
QUE SUGIEREN
EL USO DE LA
PROMOCION DE
VENTAS

LA BATALLA EN EL CANAL

DE VENTA.
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