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Plan de negocios 

Documento escrito de 

manera sencilla y precisa, el 

cual es el resultado de una 

planificación. 

Un instrumento de gestión de la 

empresa que sirve de guía para el 

emprendedor o empresario 

implemente un negocio. 

"tiene etapas predecibles que 

involucran una serie de tareas 

delimitadas en un tiempo 

Describe brevemente el futuro como lo percibe el empresario 

potencial. Incluirá suposiciones justificadas sobre lo que 

posiblemente suceda. Como tal, será el manual para operar el 

negocio que se propone. 

Aspectos del 

marketing 

Investiga la demanda a futuro del producto, 

determina la competitividad dentro de la 

industria, establece la cantidad anual que 

puede vender, hace un estimado de los 

precios de venta a futuro y diseña un 

programa de marketing para el producto 

Conocer a sus clientes 

futuros y ojalá testee su 

solución en un piloto. 

Aspectos de 

producción 

Selecciona el proceso de 

fabricación, la capacidad del 

diseño, maquinaria y equipos, 

ubicación de la empresa  

Este componente examina la forma apropiada de la 

organización de la empresa, antecedentes y 

capacidades del empresario y el patrón del personal 

profesional del negocio.  

Aspectos de 

organización y gestión 

Aspectos financieros Calcula el total de capital que se requiere para 

comenzar el negocio, mide la exposición del 

empresario 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Contenido de negocios  

Proyecto de negocio o plan de 

empresa, en cuyo documento se detalla 

lo que se va hacer en el negocio, así 

como también el planteamiento de sus 

objetivos, estrategias 

Arenal Laza 2015 

Se basa en 

- Resumen ejecutivo 

- Definición del negocio 

- Estudio de mercado 

- Estudio técnico 

- Organización 

- Estudio de la inversión y 

financiamiento 

- Estudios de los ingresos 

y egresos 

- Evaluación del proyecto 

Contenido del plan 

de negocios 

Contiene la siguiente 

estructura 

- Resumen ejecutivo 

- Descripción y visión del objetivo 

- Analisis del mercado 

- Planeamiento estratégico 

- Estrategia de comercialización 

- Analisis del proceso 

 

Se determina según las necesidades de la empresa en 

tiempo futuro y su viabilidad se sustenta por las 

inversiones que pueden ser captadas por los organismos 

públicos competentes para el efecto (Garcia Prado, 2015). 



 

 

 

 

Proceso de selección 

de negocios  

Surgen como una propuesta de resolver la 

necesidad de emprender un negocio 

relacionado generalmente a comercialización 

de algún tipo de servicio en forma personal. 

Surge debido a la existencia de oportunidades 

de negocios que pueden ser necesidades no 

satisfechas de los usuarios 

Naturaleza del proyecto 

- El producto o servicio nuevo 

- Presentación del equipo directivo 

- Breve historia del proyecto 

- Valoración global del proyecto y coherencia 

El producto o servicio 

- Definir el problema existente y la solución 

que se plantea. 

- Presentar el bien o servicio que se va a 

producir o vender. 

- Señalar enfoques específicos del mismo. 

- Resaltar los aspectos innovadores. 

- Destacar los factores fundamentales de 

diferenciación. 

- Indicar acciones a desarrollar para la 

protección de la idea. 


