SUDS

[ PASION POR EDUCAR |

Nombre de alumna: Lépez Gonzdlez
Erika Alejandra

Nombre del profesor: Reyes Andrés
Alejandro

Materia: Taller del emprendedor

Carrera: licenciatura en enfermeria

Grado: 9 Grupo: A

Comitan de Dominguez Chiapas a 12 de junio de 2020.



obtiene mediante una descripcion del problema del consumidor, el producto que resuelve ese
Propuesta de valor problemay el valor de ese producto desde la perspectiva del consumidor.

grupo de consumidores a los que va dirigido el producto, reconociendo que los distintos
segmentos del mercado tienen diferentes necesidades.

posicidn de la compafiia y las actividades en la cadena de valor, asi como la forma en
T quela compafiia captura o genera el valor creado en la cadena.

forma en que se generan los ingresos (mediante ventas, arrendamientos,
= suscripciones, etc.), el costo de la estructura y los margenes de ganancia.

identificacion de competidores, compafilas complementarias, proveedores vy
consumidores.

Estrategia cooperativa manera en que la compaiia intentara desarrollar una ventaja competitiva, aprovechable y
sostenible, por ejemplo, a partir de los costos, diferenciacion o eficiencia de operaciones.

Segmento del mercado

— Flujos de efecto




