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ESTABLEZCA LA PROPUESTA DE VALOR DE SU EMPRESA.

Empresa fue creada por la razén de realizar una inversién a corto y largo plazo con el
objetivo de innovar los servicios de salud en la cafiada tojol-aball, ya que la empresa
fue creada para brindar atencion y con productos de calidad para mejor

aprovechamiento del servicio que se le esta brindando.

DESCRIBA POR QUE DECIDIO EL NOMBRE DE LA EMPRESA.

El nombre de la empresa fue creada con el fin de innovar y se reconocida, por lo

general se escoge un nombre que tenga la facilidad de atraer.

ESTABLEZCA UNA DESCRIPCION DE LA EMPRESA.

Los puntos vitales de la empresa seria un trabajo en equipo con la meta del bien
comun, los servicios de calidad, la estructura de la empresa, productos de calidad,
precios razonables al producto a vender, planear, dirigir y plantear un desarrollo de la

empresa conforme a los planes estratégicos para darle competencia a las empresas.



REALICE UN ANALISIS FODA DE SU PROYECTO
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v" Brindar atencion de
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v' Interés de compras a
buen precio ya que no
ha sido explotada

v' Lenguaje materno tojol-
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empresa entre
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Servicio a domicilio

AMENAZAS

v Unica farmacia encarga de
la distribucion de
productos de salud a la
venta

v' Innovaciéon de una empresa

farmacéutica en laregion

ESTRATEGIA FA

v' Lainfraestructura ayudara
a la empresa a asentarse
a la (distribucion de
productos de salud.

v" Innovacién de una nueva
empresa, que a la vez
buscara atencién con su

lengua materna.

ESTRATEGIA DA

v' Los riegos son evidentes pero
se tratara la forma de brindar una
atencibn que la vez sea de
calidad, no solo por su producto,

también a la atencién al cliente.




