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INTRODUCCION

En este presente trabajo se hablara de la razén por la cual se emprendio esta hueva
empresa dentro del mercado que consta de la venta de ropa, accesorios y calzado
especificamente para dama, dando a conocer la propuesta de valor de la empresa
que se enfoca principalmente en el comprador y el producto, el porqué del nombre
que se le asigno, haciendo también una descripcion de como trabajara dicha
empresa y cuales seran sus medios por el cual ofrecera y distribuira su producto,
por ultimo se realiza un andlisis Foda con respecto a la empresa, para asi determinar

en que aspectos puedo mejorar la calidad de la empresa.



PROPUESTA DE VALOR:

Lo que busca esta empresa es ofrecer una linea de ropa, accesorios y calzado a la
comunidad femenina, garantizando buena calidad del producto y en el servicio al
cliente, asi como también cuidando su economia. Ofrecemos productos de acorde
a la economia de los compradores. Se manejara una plataforma de compra en linea
en la cual el comprador podran acceder sin ningun costo y sin problemas para poder

realizar su compra.
NOMBRE DE LA EMPRESA:

“MI ESTILO”, es el nombre de mi empresa el cual este representa la forma en que
cada una de las personas se siente identificado con cada uno de los productos que
le ofrecemos dando asi comodidad, seguridad y proporcionando que nuestro cliente
tenga la confianza de adquirir diferentes prendas sintiéndose cémodas con el

producto que adquieren.
DESCRIPCION DE LA EMPRESA:

Como ya habia mencionado anteriormente, la empresa manejara una plataforma en
linea donde se podréa ofrecer un producto100% de calidad por medio de catalogos,
en el cual el cliente podra tener acceso sin ningun costo, para esta plataforma
también se manejara el servicio de entrega a domicilio que no tendra ningln costo
adicional, también contara con la venta en locales en el cual se ofrecera el mismo

producto y un buen servicio de atencién al cliente.

ANALISIS FODA:
FORTALEZAS:

v Venta en linea
v Calidad del producto

v Experiencia en ventas

v' Diferentes sucursales dentro de la ciudad
v

Vendedores capacitados



OPURTUNIDADES:

Venta de mayoreo de producto
Distribucién dentro y fuera de la cuidad

Poder crear mi propia linea de ropa y accesorios

RN NERN

Participar en demostraciones (pasarelas) de milinea de ropa y accesorios en
diferentes paises.

DEBILIDADES:

v Insuficiencia de probadores.

v Precios elevados

v Falta de variedad en producto

v' Disponibilidad de existencia del producto

AMENAZAS:

v' Competencia.

v Crisis econGmica.

v' Cambios en las necesidades y gustos de los compradores.
v Negocios similares cercanos.



