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Respecto a la contabilidad y finanzas de la empresa, [a
informacién que se insertard en el
resumen es:

contahilidad y finanzas

wQuign y cémo llevard a cabo el proceso contable

wCapital inicial requerica,

sResumen de los estados financieros.

wResultados de la aplicacion de indicadores financieros (punto de
equilibrio, TIR, VPN,

elc., con la interpretacion correspondiente).

muPlan de financiamiento para la empresa

Plan de trabajo

Este dato se calcula tomando en cuenta todas las actividades
de las

diferentes dreas que se requieren para iniciar operaciones [
fecha de inicio y finalizacién de la

totalidad de ellas).

Describe cdmo una organizacion crea, captura y entrega valor, ya
sea econdmica o social, al
cliente. El término modelo de negorcio abarca un amplio rango de

Una buena gula es el modelo de Osterwalder y Pigner, en su
libro de Business Model

::::I:;ﬂe:taq::‘;unhlznn::;“ tales como el propésito de fa Generation Handbook (ZCIDIHI. en el que se mencionan §
i en el
misma, estralegias, I F g P ;
infraestructura, bienes que ofrecs, estructura organizacional, de neg las ¥ dreas de la empresa:
; iones, politicas, relacis . .nsumldur!s. m!‘n;'ll‘dld i
con los clientes, esquemas de financlamiento y abtencidn de t Mo
TECUrsDS, entre otros,
ﬂl empresa debe decidir a qué segmento de mercado le
— ) del } K llegar.
es larazén por la eual los consumidores prefieren a esa
empresa
sobre |as demas, es decir, es la forma en que la empresa
- Empussia devalon resuelve un problema o
Unldad 4 i una idad del cliente; por lo general son
soluciones innovadoras.
R se refieren a la forma en que la empresa hard llegar los
Canales da distribucién: i
laemp debe bl el tipo de ié
( = T P les o automatizadas) que desea con los segmentos
Relacidn con los o de mercado que e
interesan.
Modelo de negocio
es imp indible que la se hasta qué
Flujos de efectivo precio

estaria dispuesta a pagar por su producto o servicio.

son los recursos més importantes para hacer trabajar el
jelo de

negocio; incluye todos los tipos de recursos: fisicoes, de
Informacién, técnicos,
humanos y financieros,

—(chursﬂs clave:

describe las acciones més importantes relacionadas con
todas las

éreas de la empresa que debe realizar para hacer funcionar
su modelo de negocio.

Actividades clave:

es la red de pi y soclos, implica crear

- estratégicas
para el de reducir el riesgo o

adqulr]- r recursos

Estructura de costos:
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