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MODELO DE NEGOCIO

Describe la forma en que una organizacion crea, captura y entrega valor, ya sea econémico o
social. El término abarca un amplio rango de actividades que conforman aspectos clave de la
empresa, tales como el propésito de la misma, estrategias, infraestructura, bienes que ofrece,

estructura organizacional, operaciones, politicas, relacion con los clientes, esquemas de financia-
miento y obtencion de recursos, entre otros.

Elementos de los Modelos

Los principales elementos que componen a
de Negocio

un modelo de negocio, segun Chesbrough y
Rosenbloom, son los siguientes:
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Estrategia competitiva

Obtenido de
Antologia de Taller del Emprendedor.

El emprendedor puede auxiliarse de la planea-
cion estratégica como una buena herramienta,
considerando que existen elementos fundamenta-
les de planeacion estratégica para un negocio.

Importancia de un modelo
de negocio

La importancia de un modelo de negocio para el emprendedor es
que, por lo comun, la planeacion que se aplica al inicio de las
operaciones de la empresa determina su éxito o fracaso. Un modelo
de negocio es la forma en que se llevara a cabo una actividad de
servicios o0 manufactura, para que sea rentable y se obtengan
beneficios econdmicos.



