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MODELO DE NEGOCIO

describe la forma en que una organizacién
crea, captura y entrega valor, ya sea econémi-
co o social.

conforma aspectos clave de la
empresa, como el propésito
estrategias, infraestructura, ,
operaciones, politicas, relacién con
los clientes, esquemas de financia-
miento y obtencion de recursos.

;Cuales son sus elementos?

;Quién es el cliente
potencial para
la empresa?

;Esta clara la propuesta
de valor que ofrece al
cliente potencial?

;Cuales son las ventajas
competitivas que diferencian
alaempresa?

{Qué apoyos son necesarios
para la eficiente produccié
o prestacion del servicio?

¢Con qué recursos se
cuenta y cuales es necesario
conseguir?

Cual es la importancia

que tiene hacia el emprendedor?

planeacio
estratégica

Seleccionar a
sus clientes




