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 Aquella que tiene la fuerza para impulsar el desarrollo del emprendimiento  

 Existe demanda de un producto o servicio y nadie ha atendido 

 Es posible fabricar un producto u ofrecer un servicio más barato o de mejor calidad 

 ideas de negocio     Producto es susceptible de ser sustituido ventajosamente por otro con mejores atributos 

 producto susceptible de ser mejorado, ya sea porque es muy costoso 

 En un país existe un producto que en otro no es conocido y que sería una buena 

     elaborar y desarrollar un plan estratégico es crear una ventaja competitiva 

 Propuesta de valor    Reflejar la funcionalidad 

 Incluir información importante para los clientes 

 Conocer y reflejar las características 

 Comunicar lo que hace mejor la empresa o la diferencia de la competencia. 

NACIMIENTO DE LA     El mercado: descripción del público al que va dirigida 

LA IDEA DE NEGOCIO Generación de ideas   La experiencia que recibió el cliente 

 El producto o servicio que ofrece al cliente en términos de características 

 organización crea, captura y entrega valor, ya sea económico o social. 

 Modelo de negocio         Análisis FODA 

                                                                                     Analisis     Análisis de la industria y del mercado 

 Análisis técnico–operativo. 

                     Bajos costos 

                                            Innovación y diferenciación 

 Características de modelos de negocios     El uso de tecnologías apropiadas 

                                                                                                                    el modelo en la eficiencia en el uso de recursos como el capital y el trabajo 

                                                                                                        La producción local, por una cuestión lógica de reducción de costos 

 

 



                                                                                                                   Propuesta de valor: ésta se obtiene mediante una descripción 

         Segmento de mercado: es el grupo de consumidores 

 Elementos de los modelos de negocios      Estructura de la cadena de valor 

         Ingresos y ganancias: forma en que se generan 

               Posición de la compañía en la red de oferentes (competencia) 

 son los objetivos de crearlo, cuál es la misión que persigue y por qué se considera  

 Naturaleza del proyecto    justificable desarrollarlo. 

 justificar la importancia de la misma, especificar la necesidad o carencia que satisface,  

 Justificación de la empresa    o bien el problema concreto que resuelve. 

 

 Propuesta de valor    Ya que tiene claro cuál es el producto o servicio que ofrecerá la empresa 

 Comercial 

 Descripción de la empresa     Industrial Ubicación y tamaño de la empresa 

 Servicios  


