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El 8 de diciembre de 1997 se firmé el Acuerdo de El 23 de marzo del 2000 se firmo el Tratado de
Asociacion Econdmica, Concertacion Politica y Libre Comercio entre la UE y México (TLCUEM)
Cooperacion, denominado Acuerdo Global, que efectivo a partir del 1 de julio del mismo afio.
entrd en vigor el 1 de octubre del 2000.

Meéxico fue el primer pais de América
Latina en establecer un acuerdo de —
asociacion con la Unién Europea

El comercio bilateral aumenté con el TLCUEM, México importd USS 35,1 mil millones de
pero ha sido deficitario para México en la ultima productos europeos, con un aumento del 16,8%
década. En 2012, la UE adquirid bienes respecto del 2011 y 133,1% mas que en 1999.

mexicanos por USS 24,5 mil millones; 15,2% mas
que en 2011y 474,8% superior a 1999 _
En 2012, 84,5% de las importaciones de México

Hasta junio de 2013, las exportaciones procedentes de la UE fueron bienes manufacturados

Balance del intercambio comercial Las exportaciones de productos agroalimentarias mexicanas a la UE ascendieron a o L
tre Méxi la Unién E ) q ; | y 13,2% fueron productos primarios. Del total de las
entre México y la Union Europea, imari 9 i 5 i =4 . .
IMPLICACIONES DE 19992012 Yy p primarios alc.:anzaron un35,4%de | PSS 609 mi o.nes, con pro %Jcltos como café, tequila, importaciones de productos manufacturados, 46,9%
las exportaciones totales en 2012 jugo de naranja, cerveza, miel, garbanzos, correspondieron a maquinaria y equipamientos de
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frambuesas, atun, carne de caballo, limén y pectinas

transporte y 16,9% a productos quimicos.

A raiz del TLCUEM, México aumentd 7% su participacion
en el mercado comunitario y logré diversificar su oferta
comercial, siendo el pais latinoamericano con la canasta
mas diversificada de productos exportados a la UE.

Al negociar el AG, México tenia como objetivo lograr una diversificacién de su comercio exterior,
concentrado con EE.UU. La UE, por su parte, buscaba una mayor participacion en el mercado
mexicano y, por, sobre todo, aprovechar el TLCAN para acceder al mercado norteamericano a
través de las inversiones en México.

LECCIONES APRENDIDAS
Entre las principales lecciones aprendidas del AG, en general, y del TLCUEM, en particular, se
encuentra la administracién de dicho instrumento que ha sido eficaz gracias a la participacién del
Comité y el Consejo conjunto, ademas de los comités especiales en materia de cooperacién
aduanera y reglas de origen, normas y reglamentos técnicos, medidas sanitarias y fitosanitarias,

compras del sector publico, propiedad intelectual, servicios financieros y productos de acero.




El bajo aprovechamiento del TLCUEM, sobre todo por parte del sector agricola mexicano, se debe
a que los empresarios poco saben de las potencialidades del mercado europeo, situacion que se
agrava entre los pequefios productores.

el Programa Integral de Apoyo a Pequeias y Medianas Empresas UE-México (Piapyme); el Proyecto de
Facilitacidn del Tratado de Libre Comercio UE-México (PROTLCUEM); y el Trampolin de Negocios de
Comercio Justo para Productos de Pequeios Productores Mexicanos.



