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UNIDAD ll 

GENERACION DE IDEAS  

MODELO DE NEGICIO  

 Las ideas tienen que ver 

con el producto  

 Generación de propuesta 

de valor 

 Inversión extraordinaria  

 No es necesario aportar 

nada nuevo en términos 

de tecnología e innovación 

en el producto o servicio  

 

Requerimiento del 

emprendedor 

 El mercado 

 La experiencia que recibió 

el cliente 

 El producto o servicio que 

ofrece al cliente en 

términos de características 

o atributos de valor para el 

cliente 

 Las alternativas y la 

diferencias 

 Evidencias o propuestas   

 Describe la forma  en la 

que una organización 

crea, captura y entrega 

valor, ya sea económico o 

social.  

 Es un diagrama de 

componentes claves de 

una empresa a integrar al 

iniciar y operar la misma.  

 Un plan de negocio se 

encarga de enfocar el 

producto o servicio . 

Modelos de 

negocio  

 Seleccionar  a sus clientes 

 Segmentar sus ofertas de 

producto/servicio 

 Crear valor al cliente  

 Conseguir y conservar a 

los clientes 

 Salir al mercado 

 Definir los proyectos 

claves de negocio 

 Configurar los recursos 

para utilizarlos 

eficientemente 

 Asegurar un modelo de 

integración adecuado 


