El modelo de negocio proporciona informacion importante acerca
de la seleccion de clientes, el producto o servicio a ofrecer, de
como saldra al mercado, de |os recursos necesarios.

Propuesta de valor
Segmento de mercado
Estructura de la cadena de valor
Generacion de ingresos y ganancias
Posicién de la compafia en la red de oferentes (competencia)
Estrategia competitiva

Los principales elementos que componen a un modelo de negocio,
segin Chesbrough y Rosenbloom, son los siguientes:

2.5 Elementos de los modelos de negocios

1. Segmento del mercado
2. Propuesta de valor
Segun Osterwalder y Pigner (2009), existen nueve elementos 3. Canales de distribucion

s ool e D el s 4. Relacion con los consumidores
: 5. Flujos de efective
principales areas del negocio: consumidores, oferta, 6. Recursos clave
infraestructura y viabilidad financiera: % atlvidusos clane
8. Socios clave

9. Estructura de costos

Una vez que se generan |as ideas, es necesario evaluarlas
mediante los criterios que el emprendedor juzgue convenientes, a
fin de seleccionar la mejor de ellas.

empresa de éxito radica en |o creativo de |a idea que |le da origen.

Proceso creativo para determinar el producto o servicio de la ) [ El primer elemento a considerar en la formacion de una umprnn)

2.6 Naturaleza del proyecto

Antes de iniciar cualquier negocio, es necesario definir la esencia

del mismo, es decir, cuales son los objetivos de crearlo, cuél es la

mision gue persigue y por qué se considera justificable
desarrollario.

Una vez gue selecciona una idea, es necesario que defina con
mas detalle en qué consiste; con dos ejemplos mas, los lectores
podran realizar su proyecto,




