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Plan de negocios. 

¿Qué es un plan 

de negocios? 

un plan de negocio como un instrumento de gestión de la empresa 

que sirve de guía para el emprendedor o empresario implemente 

un negocio. Es decir, el plan de negocio, es un instrumento de 

planificación que permite comunicar una idea de negocio para 

gestionar su financiamiento 

Aspectos de 

un plan de 

negocio  

Aspectos de Marketing: investiga la demanda a 

futuro del producto 

Aspectos de Producción: selecciona el proceso de 

fabricación, la capacidad del diseño, maquinaria y equipos 

Aspectos de organización y gestión: examina la forma 

apropiada de la organización de la empresa 

Aspectos Financieros: calcula el total de capital que 

se requiere para comenzar el negocio 

Contenido del plan 

de negocios. 

Resumen ejecutivo: resumen y conclusiones 

Análisis del proceso productivo: cómo se tiene que organizar para producir 

Análisis del mercado: descripción del sector en el que el negocio compite o 

competirá. 

. Descripción y visión del negocio: información que permita entender el 

negocio 

Planeamiento estratégico: una estrategia de planeamiento que nos permita 

saber dónde estamos y hacia dónde vamos 

Estrategia de comercialización y ventas: estrategia que se va a seguir para 

distribuir y vender los productos 

Análisis económico financiero: cuántos ingresos y egresos se va a tener 

Proceso de selección 

de negocios 

Los planes de negocio surgen como una propuesta de resolver la 

necesidad de emprender un negocio relacionado generalmente a 

comercialización de algún tipo de servicio en forma personal. 

Naturaleza del proyecto 

aspectos 

esenciales 

del proyecto 

- Presentación del equipo directivo 

- El producto o servicio nuevo 

- Breve historia del proyecto 

- Valoración global del proyecto y coherencia 

El equipo 

directivo 

El equipo humano es de vital importancia 

en el plan de negocios ya que es un 

aspecto en el que los potenciales 

inversores centran su atención. 


