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((C:

UDS

Estando cerca del cliente

¢, Como crear valor con un
modelo de negocio?

Elementos

Rentabilidad Escalabilidad Repetibilidad
Genera Proceso S k
Utilidad de e pueQen

Evolucion estandarizar

Componentes Principales

Decisiones Cadena de
Estratégicas Valor
Captacion de Creacion de
Valor Valor

Innovacion Modelos De Negocios

Recursos Oferta Clientes Finanzas
Cambios en la Crean nueva Basadas en .
infraestructura Ia}s

enla propuesta de necesidades fuentes de
organizacion valor del ingresos

consumidor

Actual Tradicional

Tipos

Una herramienta que contiene un

Crear valor para las empresas, los clientes y la conjunto de elementos.

sociedad.

Consiste en: Es

La Innovacién En Modelos De Negocio Modelos De Negocios

¢, Qué engloba el lienzo de
Osterwalder?

Conceptos Basicos De Los
Modelos De Negocio J

Nueve boques, en cuatro areas.
— Etapas Del Modelos De Negocios :

Segmentos de Mercado Clientes
: _I - » _l-~— Propuestas de Valor
Movilizacion 'Comprension Disefo Oferta
I . : Canales
Prepararse Analizalos  Alusta el
. modelo con . X
para disefar factores base al Relaciones con Clientes Infraestructura
un modelo importantes
mercado
m —_— Fuentes de Ingresos
Gestion Viabilidad
Recursos Clave Financiera
Consiste en Se aporta
ejecutar el _ap Actividades Clave
flexibilidad.

modelo de

negocio Asociaciones Clave

Estructura de Costes
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