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Modelo de negocios

|
Segun Alex Osterwaler consiste en
|
Crear valor para las empresas, los
clientes y la sociedad.

|
| Sus tres elementos
I

IIT Unidad Modelo de negocios

Son
Il 1
Rentabilidad Escalabilidad Repetibilidad
I | |
Es cuando Consiste en Consiste en
i i i
Ningun Tener un modelo Hacerlos
negocio se que conquiste el replicables en
monta para mercado cualquier lugar

perder dinero.

|
Etapas del modelo de negacio

Son
\ T ]
Movilizacion | |Comprensién|  [Diserio
I I I
Consiste en Cuando se Consiste en
T i T
Prepararse examina Adaptarse a
para disefiar y valora las
un proyecto : expectativas
—  clientes
I Cuando se
Consiste en |
0 Ajusta al
Ejecutar mercado.
el modelo

TIPOS de modelo

Segmentos
de mercado

|
Cuando
T
Una empresa
atiende a uno o
varios
segmentos de
mercado
|
Relaciones
con clientes

Se basa en

|
Establecer y
mantiener
consumidores en los
diferentes segmentos

de mercado

Actividades clave
|
Necesario
I

Para que un

modelo de
negocios funcione.

|
Propuestas
de valor
I
Su objetivo es
i
Solucionar los
problemas de los
clientes y
satisfacer sus
necesidades
|
Fuentes de ingresos

|
Cuando
|
Los clientes
adquieren las
propuestas de valor
ofrecidas
|
Asociaciones clave
I
Cuando
i
Actividades se
externalizan y
recursos se adquieren
fuera de la empresa

|
| IMPORTANCIA de los modelos |

|
Porgue nos ayuda a

|
Comprender el
comportamiento del
mercado

[Elemento flotante]

|
Canales
i
Su objetivo es
|
Satisfacer
necesidades

mediante
propuestas

de valor
|
Recursos clave
1
Son los
|
Activos necesarios
para ofrecer y
proporcionar los
elementos antes
descritos
|
Estructura de costes
I
Lo conforman los
1

Elementos del
modelo de negocio

Componentes
principales del

modelo de
negocio

|
Son la
[
Propuesta de
valor

los clientes

|
Posicionamiento
externo

|
[procesos internos|

|
Procesos
relacionados con
la competencia

personal

\
Y

los inversores

e — ——— ]
Modelo de Modelos de
negocio negocios
sostenible innovadores

1 1

Aplican

Es el que

Crea valor tanto
econdmico como para mejorar
social

|
Estrategias



