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La percepcion es la forma en la que el cerebro detecta las
sensaciones que recibe a través de los sentidos para formar una
impresion consciente de la realidad fisica de su entorno
(interpretacién). También describe el conjunto de procesos mentales
mediante el cual una persona selecciona, organiza e interpreta la
informacion proveniente de estimulos, pensamientos y sentimientos,

a partir de su experiencia previa, de manera légica o significativa

proceso cognoscitivo, a traveés del cual los sujetos captan
informacion del entorno, la razon de esta informacion es que
usa la gue esta implicita en los estimulos captados por los
sistemas sensoriales y que permiten al individuo animal
({incluyendo al ser humano) formar una representacion de la

realidad de su entorno.

Umbral absoluto: 1)Umbral absoluto minimo 2)Umbral absoluto maximo

Umbral relativo (o diferencial): se puede detectar entre dos estimulos.
Aclaracion de percepcion y sensacion:
1)Una sensacion no requiere gue la persona se de cuenta de el origen del

estimulo

2)La sensacidn se transforma en percepcion cuando tiene algan
significado para el individuo.

es la funcidon psiguica que permite al organismo, a

los sentidos, recibir, elaborar e

informacién proveniente de su

entorno. La atencidn es la capacidad de aplicar
valuntariamente el entendimiento a un objetivo,

tenerlo en cuenta o en consideracion



