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INTRODUCION
La evaluacion de proyectos es un proceso por el cual se determina el
establecimiento de cambios generados por un proyecto a partir de la comparacion
entre el estado actual y el estado previsto en su planificacion. Es decir, se intenta

conocer qué tanto un proyecto ha logrado cumplir sus objetivos.



INTRODUCCION A LA EVALUACION DE UN PROYECTO

Un proyecto es una idea de una cosa que se piensa hacer y para la cual se establece
un modo determinado y un conjunto de medios necesarios para realizarlos.
Requiere esfuerzo temporal para llevar a cabo la creacién de un producto, servicio
o resultado Unico. La evaluacion es la atribucién o determinacion del valor de algo
o alguien, también puede definirse como una valoracion de conocimientos, actitud

y rendimiento de una persona o de un servicio.

Tipos de Proyectos

e Proyecto comunitario al conjunto de actividades orientadas a crear el producto,
servicio o resultado que satisfaga las necesidades mas urgentes de una
comunidad.

e Proyecto productivo: Buscan generar rentabilidad econdémica y obtener
ganancias en dinero. Los promotores de estos proyectos suelen ser empresas e
individuos interesados en alcanzar beneficios econémicos para distintos fines.

e Proyecto publico: Buscan alcanzar un impacto sobre la calidad de vida de la
poblacion, los cuales no necesariamente se expresan en dinero. Los promotores
de estos proyectos son el estado, los organismos multilaterales, las ONG
(organizacion no gubernamental) y también las empresas, en sus politicas de
responsabilidad social.

e Proyectos de inversion social: Buscan contribuir a mejorar la calidad de vida de
las personas orientados frente a una situacion problemética, estos proyectos se
pueden realizar con financiamiento publico o privado.

e Proyecto cientifico: El conjunto de planes, ideas y acciones que deben
desarrollarse de forma coordinada para alcanzar una meta recibe el nombre de

proyecto, siendo cientifico un adjetivo que menciona su vinculacion a la ciencia

Fases de un proyecto



Idea: Representacidn abstracta de una cosa real o irreal (opinidn o juicio) que
se forma en la mente de una persona. Consiste en establecer la necesidad u
oportunidad a partir de la cual es posible iniciar el Disefio del proyecto de
negocios.

Plan: Conjunto de acciones estimadas para alcanzar un objetivo determinado.
Un plan es una intencién, una estimacion para lograr algo.

Prototipo: Es una representacién aparente pero concreta de parte o la totalidad
de una idea de negocio o sobre un producto o servicio.

Interacciones: planificar-hacer-revisar-actuar

Expansioén: Proceso de crecimiento de algo.

Innovacion: Es un cambio que introduce novedades, y que se refiere a modificar

elementos ya existentes con el fin de mejorarlos

Etapas de la formulacién de proyectos.

1)

2)

3)

4)

IDEA: Consiste en establecer la necesidad u oportunidad a partir de la cual es
posible iniciar el disefio del proyecto.

DISENO: Se valoran las opciones, tacticas y estrategias a seguir, teniendo como
indicador principal el objetivo a lograr.

EJECUCION: Consiste en poner en practica la planificacion llevada a cabo
previamente.

EVALUACION: Etapa final de un proyecto en la que éste es revisado, y se llevan
a cabo las valoraciones pertinentes sobre lo planeado y lo ejecutado, asi como

sus resultados, en consideracion al logro de los objetivos planteados.

Estructura de un proyecto

1. Propdsito y meta (Justificacion)

2. Destinatarios

3. Producto o servicio

4. Actividades

5. Cronograma (Diagrama de Gantt)



6. Recursos

7. Presupuesto
8. Impacto

9. Indicadores

Tipos proyectos informaticos (actuales y emergentes).

Método Recurso Tmbgjo
(Humanos, insumos)
Actividad
\ ), Recursos
“~_ Materiales
'I'iempo Corsto Equipamento

Idea de Negocio.

La idea de negocio es el producto o servicio que quiero ofrecer al mercado. El medio
para atraer a la clientela y obtener asi beneficio econémico. Constituye la
oportunidad de negocio y lo que a la hora de llevarla a la realidad la creacion de la

Pyme, haga que tengamos éxito o no.
1. Descripcién del producto o servicio que vas a ofrecer al mercado.

2. La necesidad que cubre tu producto o servicio. Si tu idea de negocio cubre una

nueva necesidad tendras muy poca competencia.

3. Cliente potencial: ¢A quién esta dirigido? Hay que concretar las caracteristicas

esenciales que definen a nuestros clientes.

4. Competencia: Hay que hacer un analisis exhaustivo de los productos o servicios
de la competencia, cuales son sus caracteristicas y que métodos o estrategias

utilizan aquellas empresas con las que vas a competir en el mercado.

5. Valor anadido: Es la parte en la que queda plasmado que va a diferenciar tu

producto.

CONCLUSION



La evaluacién de proyectos a pesar de requerir de una externa recopilacion de
informacion, manejo y analisis de la misma, ofrece resultados simples y de facil
interpretacién, Se entiende como evaluacion de un proyecto, al andlisis de la
rentabilidad de un proyecto o asignacién de recursos ya sea éste en la creaciéon de

un nuevo negocio o evaluar inversiones de empresas.






