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Modelo de negocio Canvas.

Problemas Solución.

Métrica claves.

Propuesta de valor. Ventaja competitiva.

Canales.

Segmento de 
clientes.

Estructura de costes. Flujo de ingresos.

PROYECTO:  Venta de Gel antibacterial.

- Problemas de 
infecciones 
bacterianas. 

- Mal higiene.
- Propagación de 

virus.

-Distribución de los 
productos.

-Precios flexibles.

Elimina el 99.9% 
de los gérmenes 
de las manos en la 
población.

Elimina el 99% 
de gérmenes.
90% de alcohol. -Hombres, 

mujeres y 
niños de todas 
las edades.

-Venta de gel y jabón antibacterial.

-Hacer publicidad.

-Venta por 
internet.
-venta por 
tienda.

-Sueldos.

-Materia priva.

-servidor de internet.

-Materia prima.
- Nuevos 
clientes.


