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es un documento escrito de manera sencillay precisa, el cual es el
resultado de una planificacion. Este documento muestra los
objetivos que se quieren obtener y las actividades que se
desarrollaran para lograr dichos objetivos.

Un buen plan
comprende:

a) La recoleccién de datos (a través de un
trabajo de investigacién) que son relevantes y
pertinentes con todos los aspectos del negocio
propuesto.

b) El analisis de los datos recolectados.

c) La aplicacion de los resultados para minimizar

los riesgos en el negocio.

Estos aspectos incluven los siauientes componentes:

PLAN DE Aspectos de
NEGOCIOS Marketing

Aspectos de
Produccion

Aspectos de
organizacion y
gestion

Aspectos
Financieros

investiga la demanda a futuro del producto, determina
la competitividad dentro de la industria, establece la
cantidad anual que puede vender, hace un estimado
de los precios de venta a futuro y disefia un programa
de marketing para el producto. ; Cémo se hace? en
primer lugar identificando quienes seran los clientes,
cuales son sus necesidades, cuanto estan dispuestos
a pagary si es posible lanzar un prototipo a los
consumidores y evaluarlo en un piloto.

estudio de produccidn selecciona el proceso de
fabricacion, la capacidad del disefio, maquinaria
y equipos, ubicacion de la empresa y como esta
dispuesta, especificaciones de la estructura y
requerimientos para la operacion

Este componente examina la forma apropiada de la
organizacion de la empresa, antecedentes y
capacidades del empresario y el patrén del personal
profesional del negocio.

El estudio financiero calcula el total de capital que se
requiere para comenzar el negocio, mide la exposicion
del empresario y los del sector bancario y selecciona
la fuente de financiamiento mas apropiada.



