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Ponte como objetivo
un nicho de
mercado especifico.
Cuanto mas
concreta sea la
descripcion de tu
cliente, mejor.

Un modelo de negocio es una herramienta previa al

plan de negocio que te permitira definir con claridad
qgué vas a ofrecer al mercado, cdmo lo vas a hacer, a
qguién se lo vas a vender, como se lo vas a vender y de

qué forma vas a generar ingresos.
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Mantén la sencillez.
Si no eres capaz de
describir tu modelo de
negocio en diez
palabras o menos es
gue no tienes un
modelo de negocio.

TIPS DE
MODELO

o /

Copia a los demas. \
El comercio lleva un

montén de tiempo
conviviendo con
nosotros, de modo
gue a estas alturas ya
deben de haberse
inventado todos los

modelos de negocio
K posibles. /

Sé expansivo.

Los modelos de negocio
gue intentan aumentar el
tamano del pastel en vez

de hacerse con mas
pedacitos del mismo
pastel son los que mejor
funcionan habitualmente
[sobre todo para las
startups].



