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DEFINICION DE PROYECTO

PROYECTO: La palabra proviene del latín proiectus,

que a su vez deriva de proiicere, que significa dirigir algo

o alguna cosa hacia adelante.

De aquí que entre sus aceptaciones encontremos que

proyecto se refiere A un conjunto de las actividades

que desarrolla una persona o una entidad para

alcanzar un determinado objetivo. Estas

actividades se encuentran interrelacionadas y se

desarrollan de manera coordinada.



TIPOS DE PROYECTOS

Proyecto productivo: tiene como objetivo la
producción de bienes para satisfacer necesidades de
consumo (agrícolas, pecuarios, industriales y de
servicios).

Proyecto de inversión: orientado a la producción de
bienes y servicios con fines de rentabilidad
financiera, suelen llamarse proyectos privados, ya
que poseen un dueño que aporta el capital inicial.



Un proyecto de inversión privada se elabora en los
siguientes casos:

Creación de un nuevo negocio.
Ampliación de las instalaciones de una industria.
Reemplazo de tecnología.
Aprovechamiento de un vacío en el Mercado.
Lanzamiento de un nuevo producto.
Sustitución de la producción artesanal por la fabril.



Proyectos de investigación

Es el proceso que, utilizando el método científico, permite obtener nuevos

conocimientos en el campo de la realidad social (investigación pura) o bien

estudiar una situación para diagnosticar necesidades y problemas a efectos de

aplicar los conocimientos con fines prácticos. Cuando se habla de investigación

científica se hace referencia a la búsqueda planificada y sistemática de

conocimientos dentro de un campo de la ciencia.

Proyectos sociales o públicos (apuntan a mejorar la calidad de vida de la

gente). Orientado para satisfacer o solucionar problemas, generando bienestar y

mejoramiento de la calidad de vida.

Proyecto de infraestructura, encargado de generar condiciones facilitadoras,

inductoras e impulsadoras de desarrollo (construcción de vías, acueducto, etc.).



Proyecto de programa, apoya el desarrollo de otros

proyectos (programas de alfabetización, vacunación,

campañas educativas, etc.);

Proyecto personal o proyecto de vida; el

ser humano tiene una idea clara, precisa y firme de lo que

desea conseguir o llegar a ser en su vida. Se propone

sueños, metas y objetivos a alcanzar para lograr lo

establecido.



Etapas de un proyecto
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Etapas de un proyecto

IDEA DE NEGOCIO

Los proyectos comienzan siendo ideas. Ideas que provienen de
clientes o que la empresa les ofrece. Estas ideas evolucionan,
adquieren una forma más concreta, se definen. Cuando la
definición ha sido consolidada y todas las partes están de
acuerdo, comienza la verdadera gestión de proyecto.

La idea de negocio es el producto o servicio que quiero ofrecer
al mercado. El medio para atraer a la clientela y obtener así
beneficio económico. Constituye la oportunidad de negocio y
lo que a la hora de llevarla a la realidad la creación de la Pyme,
haga que tengamos éxito o no.



1) Descripción del producto o servicio que vas a ofrecer al mercado.

2) La necesidad que cubre tu producto o servicio. Si tu idea de

negocio cubre una nueva necesidad tendrás muy poca competencia.

3) Clientela potencial: ¿A quién está dirigido? Hay que de concretar las

características esenciales que definen a nuestros clientes objetivo.

4) Competencia: Hay que hacer un análisis exhaustivo de los productos o

servicios de la competencia, cuáles son sus características y que métodos o

estrategias utilizan aquellas empresas con las que vas a competir en el

mercado.

5) Valor añadido: Es la parte en la que queda plasmado que va a diferenciar

tu producto, qué va a hacer que se convierta en la mejor opción para los

compradores.



Diseño:

Etapa de un proyecto en la que se valoran las opciones, tácticas y estrategias a

seguir, teniendo como indicador principal el objetivo a lograr.

En esta etapa se produce la aprobación del proyecto, que se suele hacer luego

de la revisión del perfil de proyecto y/o de los estudios de pre-factibilidad, o

incluso de factibilidad.

Una vez dada la aprobación, se realiza la planificación operativa, un proceso

relevante que consiste en prever los diferentes recursos y los plazos de tiempo

necesarios para alcanzar los fines del proyecto, asimismo establece la asignación

o requerimiento de personal respectivo.



Ejecución: Consiste en poner en práctica la planificación

llevada a cabo previamente.

Evaluación: Etapa final de un proyecto en la que éste es

revisado, y se llevan a cabo las valoraciones pertinentes

sobre lo planeado y lo ejecutado, así como sus resultados,

en consideración al logro de los objetivos planteados.



UN PROYECTO ESTA FORMADO POR CUATRO 

ESTUDIOS PRINCIPALES.

EL ESTUDIO DEL MERCADO:

El objetivo aquí es estimar las ventas. Lo primero es definir el producto o
servicio: ¿Qué es?, ¿Para que sirve?, ¿Cuál es su "unidad": piezas, litros, kilos,
etc.?, después se debe ver cual es la demanda de este producto, a quien lo
compra y cuanto se compra en la ciudad, o en el área donde esta el
"mercado".

Una vez determinada, se debe estudiar la OFERTA, es decir, la competencia
¿De donde obtiene el mercado ese producto ahora?, ¿Cuántas tiendas o
talleres hay?, ¿Se importa de otros lugares?, se debe hacer una estimación de
cuanto se oferta. De la oferta y demanda, definirá cuanto será lo que se
oferte, y a que precio, este será el presupuesto de ventas. Un presupuesto es
una proyección a futuro.



EL ESTUDIO TECNICO.

El objetivo de aquí es diseñar como se producirá aquello que 

venderás. Si se elige una idea es porque se sabe o se puede 

investigar como se hace un producto, o porque alguna actividad 

gusta de modo especial. En el estudio técnico se define:

o Donde ubicar la empresa, o las instalaciones del proyecto.

o Donde obtener los materiales o materia prima.

o Que maquinas y procesos usar.

o Que personal es necesario para llevar a cabo este proyecto.

En este estudio, se describe que proceso se va a usar, y cuanto 
costara todo esto, que se necesita para producir y vender. Estos 
serán los presupuestos de inversión y de gastos.



EL ESTUDIO FINANCIERO.

Aquí se demuestra lo importante: ¿La idea es rentable?,. Para saberlo
se tienen tres presupuestos: ventas, inversión, gastos. Que salieron
de los estudios anteriores. Con esto se decidirá si el proyecto es
viable, o si se necesita cambios, como por ejemplo, si se debe vender
mas, comprar maquinas mas baratas o gastar menos.

Hay que recordar que cualquier "cambio" en los presupuestos debe
ser realista y alcanzable, si la ganancia no puede ser satisfactoria, ni
considerando todos los cambios y opciones posibles entonces el
proyecto será "no viable" y es necesario encontrar otra idea de
inversión.

Así, después de modificaciones y cambios, y una vez seguro de que la
idea es viable, entonces, se pasara al último estudio.



EL ESTUDIO DE ORGANIZACIÓN.

Este estudio consiste en definir como se hará la empresa, o 

que cambios hay que hacer si la empresa ya esta formada.

o Que régimen fiscal es el mas conveniente.

o Que pasos se necesitan para dar de alta el proyecto.

o Como organizaras la empresa cuando el proyecto este en 

operación.


