


UNIDAD III. ANALISIS DE ESTADOS FINANCIEROS. 

El análisis e interpretación de los estados financieros es básico para las empresas, ya que implica una 

evaluación de la información financiera; de este modo, se analiza detalladamente cómo se desarrollan 

estos aspectos, y los resultados se obtienen de manera cuantitativa. La importancia del análisis 

financiero no es solamente la aplicación de una fórmula y obtener un resultado, es interpretar 

adecuadamente los números y generar soluciones para mejorar o remediar ciertas situaciones que se 

presenten en la empresa. Por ello, en esta unidad se explicarán los conceptos y los métodos que se 

pueden utilizar para el análisis de los estados financieros, y su aplicación para interpretarlos de manera 

adecuada y efectuar la toma de decisiones financieras. 

3.1 Generalidades del análisis e interpretación de los estados financieros. 

 Los estados financieros básicos de las empresas son: 

 Estado de situación financiera o balance general. 

 Estado de resultados. 

 Estado de cambios en la situación financiera. 

 Estado de variación al capital contable. 

 Estado de costo de producción y costo de producción de lo vendido. 

A continuación, Guadalupe Ochoa Setzer ofrece una definición de cada uno de los estados financieros: 

Balance general: Es un estado financiero que presenta la situación financiera de una entidad, en el 

que se muestran los bienes y derechos que son propiedad de la empresa (activos), las deudas y 

obligaciones contraídas por la empresa (pasivos) y el patrimonio de los socios o accionistas (capital 

contable), y se indican a una fecha determinada. 

Estado de resultados: Es un documento contable que presenta cómo se obtuvieron los ingresos, 

los costos y los gastos, y la forma en la que se obtuvo la utilidad o la pérdida neta como resultado de 

las operaciones de una entidad durante un periodo determinado. 

Estado de cambios en la situación financiera: Es un estado financiero basado en el flujo de 

efectivo, y que muestra la procedencia de los recursos, ya sea que la misma operación normal los 

genere o se consigan mediante financiamientos; también señala el destino de esos recursos, ya sea a la 

inversión en activos o los observe la misma operación normal de la empresa. 

Estado de variaciones en el capital contable: Es un documento contable que muestra un 

análisis de los cambios en las cuentas de capital, es 2 decir, en los cambios en la inversión de los 

propietarios durante un período determinado. 

Estado de costo de producción y costo de producción de lo vendido: Es un estado 

financiero que se utiliza para las empresas industriales y que muestra la inversión en cada uno de los 

elementos que participan en la elaboración de un producto, y después la venta de éste a precio de 



costo. El término análisis en un sentido amplio significa: “Distinción de las partes de un todo hasta 

llegar a conocer sus principios o elementos”. 

De manera específica, el análisis de los estados financieros se define como el proceso mediante el cual 

el administrador financiero o los directivos evalúan el desempeño de la empresa por medio de los 

resultados reflejados numéricamente en cada uno de los documentos contables, y que sirven como 

base para la toma de decisiones. 

El análisis financiero es un método que se utiliza para fijar los resultados en relación con los datos 

financieros históricos analizados y determinar las decisiones de negocios. Abraham Perdomo Moreno 

ofrece dos definiciones del análisis financiero: “Herramienta o técnica que aplica el administrador 

financiero, para la evaluación histórica de un organismo social, público o privado”, así como “técnica 

financiera, necesaria para la evaluación real, es decir, histórica de una empresa privada o pública”. 

A continuación se describen las etapas de este proceso: 

1. Recabar información financiera: Se refiere a obtener toda la información financiera de la empresa, 

actualizada o de periodos anteriores, para conocer el comportamiento de cada una de las cuentas que 

componen a los estados financieros. 

2. Análisis de la información financiera (métodos): Una vez que se obtiene la información se aplican los 

métodos de análisis financiero para generar los resultados que permitan tener una panorámica 

diferente de los sucesos dentro de la organización. 

3. Evaluación de los resultados: Consiste en la interpretación de los resultados obtenidos después de 

haber aplicado diferentes métodos de análisis de la información y con base en ellos tomar decisiones. 

4. Toma de decisiones: Ahora, con este escenario de la organización, se deben establecer estrategias 

que permitan mejorar el accionamiento de la empresa en los diferentes rubros, para hacerla 

competitiva y rentable, que es el objetivo del administrador financiero. 

3.1 Estado de resultados.  

El estado de resultados, conocido también como estado de ganancias y pérdidas, es un estado 

financiero plasmado en un documento en el cual se muestran de manera detallada y minuciosa todos 

los ingresos, gastos, así como el beneficio o pérdida que se genera en una empresa durante un período 

de tiempo determinado (por ejemplo, un trimestre o un año). Este estado financiero es una gran 

herramienta de gestión que permite a cualquier empresa, tener una mejor visión de su situación 

financiera: los recursos con los que cuenta, las entradas y salidas de dinero, la rentabilidad generada, así 

como otros aspectos de gran relevancia para las operaciones financieras diarias. En el estado de 

resultados se detallan los ingresos, gastos, así como el beneficio o pérdida generado en una empresa 

durante un período de tiempo concreto. Gracias al estado de resultados, una empresa cuenta con una 



mejor visión financiera, pudiendo prevenir y actuar de antemano, pues puede realizar previsiones en 

base a los resultados que se obtienen a través del estado de resultados. 

En cuanto al periodo de tiempo que comprende un estado de pérdidas y ganancias, éste suele coincidir 

con el tiempo que dura un ejercicio económico en una empresa: 1 año. Pero, el estado de resultados 

es un documento financiero flexible, por lo que puede realizarse, como ya comentábamos, de manera 

anual, trimestral o mensual. Algunos de los objetivos que posee la realización de estado de resultados 

son: o Determinar la rentabilidad de la empresa o Definir el reparto de dividendos o Concluir dónde 

se están destinando más recursos y si se pueden abaratar costos Estructura del estado de resultados. 

Existen algunos conceptos del estado de resultados que es conveniente conocer para llegar a 

entenderlo y poder saber cómo se hace, a continuación se detallan los elementos:  

1- Ingresos o ventas. Los ingresos o ventas representan las ganancias que obtuvo la empresa 

por la venta de productos o en la prestación de sus servicios.  

2- Costos de lo vendido. Los costos de lo vendido se vinculan con la compra de materiales 

inherentes a la producción de la materia prima, o todos los objetos que elabore la compañía 

con el fin de lucrarse. En este renglón también debe sumarse la compra de equipos y mobiliario. 

Si se quiere determinar cuál es el costo de la materia prima deben calcularse cuántas unidades 

son necesarias para elaborar el producto en cuestión, y cuáles son los precios por unidad. 

3- Gastos de operación Los costos de operación se dividen en dos tipos. El primero son los 

costos directos y variables, en estos se incluye todo lo que es inherente a la mano de obra, el 

mantenimiento y la supervisión. El segundo tipo se refiere a los costos indirectos y fijos. Se 

trata de gastos que no dependen de la producción, pero aumentan los presupuestos de costos. 

Dentro de este segundo tipo se incluyen los impuestos, la papelería, los seguros, el alquiler, el 

servicio de vigilancia y seguridad. También se incluyen el personal médico para los empleados, 

publicidad en radio y televisión, participación en ferias, envíos de muestras gratis de cortesía y 

costos de distribución, entre otros.  

4- Utilidad bruta La utilidad bruta son las ganancias que recibe la empresa una vez que se 

descuenta las inversiones realizadas en la producción, asumiendo que el costo de lo vendido es 

menor que el importe de las ventas. El estado de resultados en este caso demostrará la 

rentabilidad, sacando el estado bruto menos las ventas.  

5- Pérdida bruta Es cuando el costo de lo vendido es mayor que el importe de las ventas 

realizadas. La fórmula para obtener el cálculo sería tomando la venta de los productos menos el 

costo de lo vendido. 

6- Utilidad neta Es la ganancia que se obtuvo durante un período determinando, pero 

descontando los gastos por impuesto sobre la renta. Estos impuestos son compromisos 

ineludibles que las empresas deben pagar al Estado, pero la tasa podría variar según las 

disposiciones fiscales de cada país y período.  

7- Pérdida del ejercicio Representa las pérdidas monetarias que sufrió la empresa cuando los 

costos y gastos de producción superaron en gran medida el total de ingresos y ganancias. El 



estado de resultados es imprescindible para la realización del balance general. Esto se debe a 

que del estado de resultados se obtiene la utilidad o pérdida del ejercicio que forma parte del 

balance general y específicamente del capital contable. 

 

3.2 Balance General. 

El Balance General de una empresa es el estado financiero que muestra los activos, pasivos y el 

patrimonio neto de una empresa a una fecha determinada. Es decir, muestra la situación patrimonial de 

una empresa referido a un momento determinado del tiempo. Generalmente se utilizan periodos 

anuales, ya que se muestra de forma resumida las variaciones patrimoniales que se han producido a lo 

largo de todo el ejercicio. Es el instrumento por excelencia para conocer la situación patrimonial de la 

empresa y su evolución en el tiempo.  

Los activos incluyen:  

que tiene depositado en el banco (por ejemplo, en su cuenta corriente).  

entos físicos con que cuenta la empresa para realizar sus operaciones y que tienen una 

duración permanente (por ejemplo, edificios, terrenos, maquinaria, vehículos de transporte, muebles), 

o que tienen una duración temporal (por ejemplo, materias primas, mercaderías).  



 

Los pasivos incluyen:  

 

 

Mientras que el patrimonio incluye:  

 

 

En cuanto a su elaboración el balance general se realiza cada año al finalizar el ejercicio económico de 

la empresa (balance final), aunque también se suelen elaborar balances al inicio del ejercicio (balances 

de apertura), y balances con una periodicidad mensual, trimestral o semestral (balances parciales). El 

balance general nos permite conocer la situación financiera de la empresa (al mostrarnos cuál es el 

valor de sus activos, pasivos y patrimonio), analizar esta información (por ejemplo, saber cuánto y 

dónde ha invertido, cuánto de ese dinero proviene de los acreedores y cuánto proviene de capital 

propio, cuán eficientemente está utilizando sus activos, qué tan bien está administrando sus pasivos, 

etc.), y, en base a dicho análisis, tomar decisiones. Asimismo, al comparar un balance con otros 

anteriores, nos permite comparar la situación financiera actual de la empresa con situaciones 

financieras dadas en otros momentos (por ejemplo, saber si ha aumentado sus activos, en cuánto ha 

reducido sus deudas, en cuánto ha variado su patrimonio, etc.), y así, por ejemplo, saber si la empresa 

está cumpliendo con sus objetivos financieros.  

El activo corriente o activo circulante es el activo que fácilmente puede convertido en dinero en 

efectivo, comprende las cuentas de:  

el banco.  

r cobrar o cuentas por cobrar comerciales: el dinero que los clientes les deben 

a la empresa como producto de ventas hechas al crédito. 

deben a la empresa, pero que no incluye el saldo de los clientes.  

terminados o las mercaderías.  

El activo no corriente o activo fijo es el activo que difícilmente puede ser convertido en dinero en 

efectivo, comprende las cuentas de:  



transporte, muebles, enseres, etc.  

El pasivo corriente son las obligaciones o deudas que tiene la empresa con vencimiento menor a un 

año, comprende las cuentas de:  

a sus proveedores como producto de compras hechas al crédito.  

 por pagar o cuentas por pagar no comerciales: el dinero que la 

empresa le debe a terceros, pero que no incluye el sado que le resta pagar a sus proveedores.  

  

El pasivo no corriente son las obligaciones o deudas que tiene la empresa con vencimiento mayor a 

un año, comprende las cuentas de:  

financieras.  

Y, finalmente, el patrimonio o patrimonio neto comprende las cuentas de:  

 

retienen o se acumulan en la empresa después de pagar dividendos.  

dividendos y destinarse a utilidades retenidas.  

EJEMPLO DE BALANCE GENERAL. 



 

3.3 Métodos de análisis de estados financieros 

Los métodos de análisis financiero se refieren a la técnica que se utiliza para disgregar los estados 

financieros en cada una de las partidas que los componen o compararlos por periodos para conocer el 

comportamiento y resultado de las acciones realizadas en las empresas. 

Para llevar a cabo el proceso de análisis de estados financieros, se utilizan diferentes herramientas, a 

continuación se darán a conocer las más utilizadas: 



Razones financieras. 

Este método consiste en analizar a los dos estados financieros, es decir, al balance general y al estado 

de resultados, mediante la combinación entre las partidas de un estado financiero o de ambos. 

Las razones financieras donde se combinan únicamente partidas del balance general se denominan 

estáticas ya que están a una fecha determinada; cuando se trata de partidas del estado de resultados 

son llamadas dinámicas ya que corresponden a un periodo determinado; y cuando se combinan las 

partidas de los dos estados financieros se denominan estático-dinámicas. 

Estas razones tienen como finalidad el estudio de cuatro indicadores fundamentales de las empresas: 

solvencia, actividad o productividad, endeudamiento y rentabilidad. 

Solvencia “Es la capacidad de pago que tiene la empresa para hacer frente a sus obligaciones”. 

Liquidez “Es la capacidad de pago que tiene la empresa para hacer frente a sus obligaciones a corto 

plazo”. 

Capital de trabajo: Esta razón indica el recurso financiero con el que cuenta la empresa para realizar 

sus operaciones. 

ACTIVO CIRCULANTE – PASIVO CIRCULANTE 

Endeudamiento. 

Este índice muestra en porcentaje la aportación de dinero por personas internas y externas a la 

empresa, que se utiliza para generar utilidades. 

 Razón de endeudamiento: La sumatoria de estas dos razones siempre debe dar la unidad, pues 

indica que de cada peso invertido en los activos, una parte es financiada por personas ajenas a la 

empresa (acreedores, proveedores, etcétera; cuentas que representan el pasivo) y la otra por 

los socios o accionistas (cuentas que representan el capital contable). 

PASIVO TOTAL 

ACTIVO TOTAL 

CAPITAL CONTABLE 

     ACTIVO TOTAL 

Rentabilidad El índice de rentabilidad es uno entre varios métodos que existen para medir las 

utilidades de las empresas; este índice se analizará respecto a las ventas, a los activos y a la inversión de 

los accionistas. 

 Permite conocer en porcentaje la utilidad por la operación de 

compra-venta en las empresas comerciales, es decir, entre la diferencia de las unidades vendidas a 

precio de costo y precio de venta. 



Margen de utilidad bruta:    Utilidad bruta 

     Ventas 

 

 Es aquella que se obtiene después de deducir los costos de 

ventas más los costos operativos. 

Margen de utilidad operativa:  Utilidad de operación 

Ventas 

 

Margen de utilidad neta: Es la ganancia real obtenida por cada peso vendido. 

Margen de utilidad neta:   Utilidad neta 

    Ventas 

Flujo de efectivo. Es un método que utilizan los administradores financieros para saber si las 

empresas cuentan con los fondos necesarios para realizar sus operaciones. Para efectuar este flujo de 

efectivo se deben conocer todos los conceptos por los cuales se obtienen ingresos, por la operación 

normal de las actividades propias del negocio o por financiamiento, también es necesario saber los 

egresos que se tienen para cubrir todos los gastos de las operaciones normales o de financiamiento. 

Para ello se utiliza la siguiente estructura: 

 



Al flujo de efectivo también se le denomina cash flow, que significa secuencia del efectivo; se 

recomienda realizarlo a un corto plazo para que sea más real, lo indicado es hacerlo a un año, 

desglosado mes a mes, además se le debe dar un seguimiento adecuado pues es un instrumento de 

planeación. De acuerdo con Alfonso Ortega Castro, el procedimiento es el siguiente: 

1. Precisar el periodo del flujo de efectivo. 

2. Elaborar una lista de ingresos y obtener el total. 

3. Elaborar una lista de egresos y obtener el total. 

4. Restar a los ingresos los egresos correspondientes y decidir qué hacer, según exista déficit o 

superávit. 

5. Estimar la cantidad mínima que se requerirá de efectivo para mantener en operación a la empresa 

durante el periodo considerado. 

Punto de equilibrio. 

El índice del punto de equilibrio es un método que sirve como herramienta para realizar el 

presupuesto, que presenta de manera anticipada el nivel de ingresos que la empresa debe obtener para 

poder cubrir el total de gastos y costos, todo esto permite fijar los objetivos de ventas para lograr 

obtener las ganancias fijadas. Se debe indicar que el índice del punto de equilibro no es solamente el 

vértice donde se juntan los ingresos con los egresos, y no se tienen pérdidas ni ganancias como 

comúnmente se conoce. En general, existen dos puntos de equilibrio: 

juntan los oferentes (compradores) y demandantes (vendedores) y se ponen de acuerdo en el precio 

del bien. 

puedan solventar todos aquellos gastos y costos que existen en la empresa, ya sean costos fijos o 

variables, de producción o de operación. A continuación se detallará el punto de equilibrio financiero 

La fórmula para determinar el punto de equilibrio es la siguiente: 

 

 



Así, en los datos de los estados financieros, los costos fijos son los gastos de operación y los costos 

variables se refieren al costo de ventas. Por ejemplo, al suponer que existe un costo de ventas de 

$200.00 y se vende a $450.00, y además hay diversos gastos que suman $30,000.00, se tiene que el 

punto de equilibrio es de: 

Costos fijos $ 30,000.00 

Costos variables $ 200.00 

Precio de venta $ 450.00 

 

Para la toma de decisiones, esto significa que la base es de 120 unidades, es decir, que para obtener 

utilidades se deben producir y vender más de 120 unidades para estar en la zona de utilidades. Lo 

anterior se puede graficar de la siguiente manera: 
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